Region (Territory)

Einleitung

Dieser DocType hilft bei der Spezifizierung diverser anderer DocTypes. Dazu gehodren insbesondere

Leads und Kunden. Der DocType wird im System in einer Baumstruktur gefuhrt.
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Abhanging der eigenen Anforderung kann hier eine Struktur aufgebaut werden. In einigen Fallen
macht es sinn bis auf die Ebene "Land" vorzudringen. In anderen Fallen vielleicht sogar bis auf

Stadtteile.

Beispiele

Sind wir Pizza-Lieferant in Berlin macht es ggf. Sinn die einzelnen Stadtteile Berlins als Territory zu

flUhren um spater Berichte und Analysen zu diesen herauszulassen.


https://handbuch.tueit.de/uploads/images/gallery/2021-07/image-1626079198953.png

Sind wir eine Fluglinie ist die kleinste GroRe eher ein Land. So kdnnen wir spater einmal sehen in

welche Lande wie viele Fllge gehen.

Ziele fur die Region

In der gezeigten Tabelle kénnen wir fir eine Region ein Vertriebsziel festlegen. Weiter kénnen wir

noch eine Person als Gebietsleiter bestimmen die fur diese Region verantwortlich ist.

Ubergeordnete Region Gebietsleiter
Deutschland Wolfram Schmidt

Zu Referenzzwecken
Ist Gruppe

Ziele fiir die Region
Artikelgruppenbezogene Budgets fir diese Region erstellen. Durch Setzen der Auslieferungseinstellungen kénnen auch saiscnale Aspekte mit einbezogen werden.
Ziele

No. Artikelgruppe Geschaftsjahr Zielmenge Zielbetrag  Aufteilung der Zielvo... &

1 Alle Artikelgruppen 2022 0 100,000  Auf 12 Monate verteilt # Bearbeiten

Zeile hinzufiigen

Verkaufsziele kdnnen nicht nur Gebietsweise (auf eine Region bezogen) sondern auch flr Vertriebs-

Teams und/oder Vertriebsmitarbeiter festgelegt werden.

Einsatz

Die Region kann auch fur die Sitzungsstandards eingesetzt werden.

Die Region kann flr Zuweisungsregeln genutzt werden.

Navigation

e zuruck zu EinfUhrung in CRM

e zurlck zu EinfUhrung in Vertrieb
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